
   

swiss made – gestalten Sie unsere neu geschaffene Stelle mit 

Key Account/Sales Manager (m/w) 
Beratung und Verkauf mit Leidenschaft 

             

Das Unternehmen Unsere Auftraggeberin, Cartaseta Friedrich & Co., Gretzenbach SO (www.cartaseta.ch) 

bietet dem Handel mit über 50 Jahren Erfahrung und hochmoderner Technologie erstklassige Produkte im 

Bereich von Hygienepapieren. Ihr Verantwortungsbewusstsein für die Umwelt und ihr Verständnis für 

Menschen und Märkte macht sie zu einem kompetenten Partner und Berater für ihre Kunden.  

80 qualifizierte und motivierte Mitarbeitende stellen die Versorgung ihrer Kunden sicher.   

Ihre Aufgaben Sie sind erste Ansprechperson und damit die Visitenkarte für die Key Accounts in 

den Bereichen Lebensmittel-Detailhandel, Papiergrosshandel und Grossendverbraucher. Dabei überneh-

men Sie folgende Hauptaufgaben: 

� Betreuung und Pflege der bestehenden Kunden in der ganzen Schweiz  

� Akquisition von Neukunden 

� Mitarbeit bei der Sortimentsoptimierung  sowie Weiterentwicklung der Markt-/Verkaufsstrategie  

� Enge Zusammenarbeit mit der Geschäftsleitung (Controlling, Reporting, etc.) 

Es bereitet Ihnen Freude, das hochwertige Sortiment zu präsentieren und zu verkaufen und aktiv an 

der laufenden Verbesserung der Marktstellung mitzuwirken.   

Ihr Profil Sie sind ein verhandlungsstarker, abschlusssicherer Verkaufsprofi und können Ihre Kun-

den mit Ihrer Professionalität und Ihrer gewinnenden Art sowie ihres überzeugenden, stilsicheren 

Auftretens begeistern. Ferner verfügen Sie über folgende fachlichen und persönlichen Kompetenzen: 

� Kaufmännische oder gleichwertige Grundausbildung 

� Weiterbildung im Verkauf von Vorteil (z.B. Verkaufskoordinator, etc.) 

� Mehrjährige Vertriebserfahrung (in ähnlichem Umfeld von Vorteil) 

� Hohe Eigenmotivation und Selbständigkeit, Kommunikationskompetenz auf gutem Nivau 

� Bereitschaft zur Reisetätigkeit (rund 80 Prozent) 

� Sehr gute Deutsch- und Französischkenntnisse 

Der enge Kontakt und Austausch sowie die permanente Beziehungspflege mit allen internen und  

externen Ansprechpartner sind für Sie eine positive Herausforderung und ein persönlicher Gewinn.  

Ihre Perspektive Sie sind direkt dem Geschäftsleiter unterstellt und dürfen sich auf eine spannende 

Aufgabe und einen Vorgesetzten freuen, der Sie fordert aber auch fördert. Ihre Aufgabe bietet Ihnen ein 

hohes Mass an Selbständigkeit und Freiraum. Ihre künftige Arbeitgeberin ist als Familienunternehmen er-

folgreich im Markt etabliert. Ihr Arbeitsplatz befindet sich in Gretzenbach SO und bei Ihren Kunden.  

Ihr Kontakt Alexander Gonzalez nimmt Ihre Bewerbung (vorzugsweise per E-Mail) oder Ihren Anruf ent-

gegen und berät Sie gerne im Rahmen eines persönlichen Gespräches. Wir sichern Ihnen absolute Diskre-

tion zu. 

ALEXANDER GONZALEZ GMBH | UNTERNEHMENSBERATUNG 
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INFO@ALEXANDERGONZALEZ.CH | WWW.ALEXANDERGONZALEZ.CH 

 


